Franchisetagare for Securitas Direct

ANNONS

"Vi fick all den utbildning och det stéd
vi kunde 6nska. Ganska snart kéndes
det helt naturligt att ta steget och bli
egen foretagare — som ett direkt svar
pa alla vara entreprendrsdrémmar”,
sager Nina Larsson och Erik Wetterl6f,
nya omradespartners, Aroundio Patrol,
i Ahusomradet. Har tillsammans med
teknikern Martin Spiess.
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“Det perfekta
jobbet for oss”

Ambitionen var klar redan i 8 arsaldern. Nina

"Redan efter 3 manader ser vi resultat. Det har gatt
precis sa bra som vi hoppats - egentligen béattre”!

Vi har byggt den organisation vi behdver for tillféllet;
forutom oss, tva tekniker, fyra séljare och var suveréna
forsaljningschef. Trots alla investeringar tjanar vi redan

Securitas Direct och allting stdmde! Vi hade pratat om lika mycket som vi gjorde som séljare. Nu gar viin i en,

Larsson fran Ahus skulle géra internationell kar- Securitas Direct i skolan; att de var marknadsledande formodligen, kort konsolideringsfas — den nuvarande

riar. Den framsta férebilden var en av datidens med ett jattebra rykte och att man satsade langsik- organisationen kommer inte att passa for evigt! Vi ser

stora entreprenérer, Donald Trump. — Fér min del tigt pa bade personal och kunder. Perfekt, sager hela tiden utmaningarna framfér oss och star alltid pa

bérjade resan lite senare, konstaterar Erik Wet- Erik, for i arlighetens namn, hade jag redan nér jag ta for att kunna ta de ratta offensiva stegen!

terl6f men den var lika malmedveten. Efter gym-
nasiet gick jag en 2-arig KY utbildning fér att
utbilda mig till Sakerhetssamordnare. Jag visste
att sékerhetsbranschen var progressiv med stor
utvecklingspotential - och nu géllde bara att hitta
den béasta vagen fér att komma dit jag ville.

Nina fortsatte sin karriar som Ahusvardinna under
stadens 850-arsjubileum och ganska snart “seglade”
det forsta internationella uppdraget upp; att jobba
med det schweiziska laget i America’s Cup. — Dar
kom jag ocksa i kontakt med Omega som sponsrade
tavlingen och hamnade snart pa Nya Zeeland for deras
rékning. Dér jobbade jag bland annat med events och
tog hand om kéndisar som Cindy Crawford. En hel
del handlade om sékerhetsfragor — vilket definitivt gav
mig blodad tand. — Sa nar jag efter 8 ars utlandsvis-
telse ville vdnda hem igen, séger Nina, hade jag en
klar vision om vad jag skulle jobba med. Sékerhet

var en framtidsbransch och starkt eftersatt i Sverige.

"Na&r jag sag en annons dar Securitas Direct
sokte séljare fick jag en AHA-upplevelse!”

— F&r mig var malet lika tydligt, sédger Erik, jag visste

bara inte védgen dit. Men sa sag jag annonsen fran

sokte jobbet som séljare en “baktanke” att bli fran-

chisetagare.

- Jag blev antagen som séljare i november 2008,
sager Nina. Redan efter en manad visste jag att jag
hade hamnat rétt och att det fanns en framtidspo-
tential inom féretaget. Man inledde s& smatt en dia-
log om att ga vidare som franchisetagare — och inte
bara med mig. Bland annat fanns en kille som hette
Erik som ocksa kom med i samtalet ... och pa den

vagen ar det, skrattar de tillsammans.

"Det har varit en fantastisk resa fran dag ett.
Utbildning och st6ttning har varit suveran”.

— Vi fick erbjudandet att bli lokal omradespartner,
Aroundio Patrol, i Kristianstad/Bromolla kommun.

Vi tilltradde den 1:e juli 2009 — och tog 6ver en kund-
stock pa 2 600 ndjda kunder och en potential pa

25 000 mojliga nya kunder! Sedan dess har det gatt
som pa rals, inte minst tack vare den uppbackning vi
har fatt, och far, fran Securitas Direct. Den har varit
fantastisk. Man har t o m accepterat att vi har “stulit”
Carina Zetterlund fran moderbolaget som forsaljnings-
chef. Hon som en gang sa suverant utbildade oss
pa faltet, sdger de bada med ett stort skratt.

Ar du en "&kta"” entreprenér? |

omgaende fler samarbetspartners. Ge dig sjalv
flygande start. Bli franchisetagare hos oss.

Ga in pa
securitasdirect.se

/jobb eller ring
013-317819, 3178 66
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